
女性はこちらのチェックリストへ GO！

       □       □　A　電化製品などの取扱説明書を読むのが苦手だ。
       □　B　取扱説明書は、きっちり読む。

       □　A　新しいスイーツに感動したら、友達に教えたくなる。
       □　B　新しいスイーツに感動したら、ネットで検索したくなる。

       □　A プレゼンでは、まず最初に、魅力的な導入（枕話的な前置き）をするのが大事。

       □    B プレゼンでは、まず最初に、「いまから話すこと」の総括（目次）を述べるのが不可欠。

       □　A　仕事でミスをした時「言い訳が多い」といわれる。
       □　B　ミスやクレームにも、感情的にならず、迅速に対応できる。

       □　A　男性上司はわかってくれないと感じる
       □　B　女性と男性は基本変わらないと思う。

       □　A　協調性が豊かである。
       □　B　何かと対立の構図で捉えがちだ。

       □　A　営業トークが得意。相手方の利便性を臨場感たっぷり語れる。
       □　B　営業トークは、スペックを重視。客観性や論理性の高い指標における優位性を説く。

       □　A　鏡を見るのが好き。
       □　B　通帳を眺めるのが好き。

       □　A　彼選びは、フィーリング。
       □　B　彼選びは、スペック重視。

       □　A　女子の後輩とも仲よしだ。
       □　B　女子の後輩は、はっきりいってうっとうしい。

       □　A　女は〈愛嬌〉でしょ？
       □　B　女は〈戦略〉よね？

       □　A　免許を持っていない。または、車の運転が苦手。
       □　B　縦列駐車もバッチリ！　車の運転が得意だ。

       □　A　小説やドラマを観て、つい泣いてしまう。
       □　B　小説やドラマは暇つぶしに便利。
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              A　どちらかというと恋愛体質。
       □　B　いい男なんて、どこにもいない

       □　A　新しいダイエットや美容法に「ピン」ときたら即実行。
       □　B　ダイエットなども信憑性や根拠にこだわり、経過の記録も忘れない。

       □　A　女として〈一生現役〉でいたい。
       □　B　女としてより〈人として〉極めたい。

       □　A　経済にはあまり興味がない。
       □　B　新聞・ニュースはまず経済欄からチェックする。 

       □　A　お昼は、手づくりの弁当か、気になる店を食べ歩くことが多い。
       □　B　お昼は、近くのコンビニか、社員食堂で済ませる。

       □　A　仕事に対して、好き・嫌いがある。
       □　B　感情に左右されず、業務に取り組む。

       □　A　会社選びは、人間関係の居心地のよさが一番。
       □　B　会社選びは、福利厚生や待遇など、実利を重視する。
　
       □　A　ショッピングは、カフェやお気に入りのショップに寄り道する
       □　B　ショッピングは、目的の売り場に一直線。

       □　A　占いやスピリチュアルに興味がある。
       □　B　運はたしかにあると思うが、自分でつかむもの。 
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診断結果
Aが13個以上＝「共感型」
Bが13個以上＝「問題解決型」

A対Bが、（11対11）・（10対12）・（12対10）＝「ミックス型」
迷った回数が７回を超える人は、ABの回答数にかかわりなく「ミックス型」
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